Voyage en Europe 2014
De Paris à Copenhague
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Personne contact  
Michel Collette

Courriel : cmichel@scolaire.ednet.ns.ca
Téléphone : (902) 433-7000 

Réflexion personnelle
· Le temps

· Le nombre d’heures que vous êtes prêts à offrir pour l’organisation et le déroulement des activités. 

· Les ressources disponibles. 

· Le nombre de bénévoles, le budget et le temps dont vous disposez pour votre campagne de levée de fonds.

· Les montants d'argent requis.

·  Le montant des dons que vous espérez recueillir doit être proportionné. Il faut donc être réaliste dans nos objectifs.

Levées de fonds

Trois types de levées de fonds et ce sur trois fronts afin de favoriser le succès

· Individuelles

· Sous groupes 

· Grands Groupes

	Individuelles
	Les levées de fonds individuelles sont faites individuellement et peuvent être organisées par l’élève, le parent ou un groupe de parents. 

	Sous groupes
	Les levées de fonds en sous-groupes seront la pierre angulaire des levées de fonds. Or, les élèves / parents se joindront à une série de groupes composés d’environ 8 à 10 élèves et 16 à 20 parents. Les élèves et les parents organiseront des levées de fonds pour leurs groupes. Étant un plus petit groupe, la gestion devient donc beaucoup plus facile. 



	Grands Groupes
	Les activités en grands groupes seront organisées par le coordinateur du voyage avec l’appui des parents. Il est à noter que les parents peuvent également organiser des levées de fonds pour le groupe. 


Dépôts

· Les levées de fonds sont faites au nom de l’école, l’argent doit donc forcément être déposé dans le compte de l’école. 

· Lors d’un dépôt à l’école

· Compléter la fiche de dépôt

· 1 copie pour les parents de votre groupe

· 1 copie pour le coordinateur du voyage

· L’argent est donné au coordinateur du voyage au même moment que la fiche de dépôt (afin que je puisse noter le dépôt)

· L’argent est par la suite donnée à la secrétaire en forme de chèque (Monique Gionet) afin qu’elle le dépose dans le compte de l’école.

· Rapport financier mensuel pour les membres de l’équipe 

Ceci permet d’éviter des conflits car il y a plusieurs façons de vérifier la somme d’argent ramassée par chaque groupes / élèves. 

Conclusion

· Il doit y avoir la formation de sous-groupes.

· Discussion avec les membres du groupes afin d’établir des objectifs financiers.

· Discussion avec les membres du groupe afin de choisir un ou des leaders du groupe.

· Un échange de coordonnées entre tout les gens du sous groupe afin de faciliter l’échange d’informations. 

Exemple de levées de fonds 


· Vente d’aliments (biscuit, sauce spaghetti, salsa, etc.)

·  Vente de décorations (Noël, Halloween, St Valentin, etc.)

·  Marchés aux puces 

·  Autres


· Tirage 50/50

· Vente de fleurs pour la Saint Valentin

· Lave auto

· Collecte de bouteilles 

· Ensachage « Bagging »

· « Tagging » (NSLC de Cole Harbour et Bridge Plaza)

· Vente de billets (Sobey’s de Cole Harbour et Penna Vista – à côté de Vines –)

· Panier cadeau

· Arbre de loto 

· Courtepointe

· Lampadaire de Noël 

· Panier de St Valentin

· Panier de fête des pères, mères, etc.

· Collecte de sous noirs à l’extérieur de l’école


· Bulbes de fleurs

· Tartes (pour Noël)

· Certificat cadeau de fruits de mer (Clearwater et Fisherman’s market)

· Encan

· Vente de crème glacée « ScotsBurn »

· Pâte à biscuits « English Bay »
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